Silicon Valley - maly svét, ktery Zije okamzikem

Silicon Valley je takovy maly autonomni svét, ktery si Zije vlastnim Zivotem a pfitom denné ovliviuje
Zivoty nas vSech. Zde vzniklo vSechno, co dnes pouziva skoro kazdy, kdo ma pocita¢ nebo chytry
telefon. Vyhledavame na Googlu, drazime na eBay, telefonujeme iPhonem ¢i Androidem (snad jen ty
Windows jsou z Redmontu).

Udolim viak kazdou chvili hybe néco jiného. Co si myslite, Ze je to v soucasné dobé...? Ano, da se to
relativné snadno odhadnout podle nazva ¢lankd prednich IT médii — socialni sité, vyvoj mobilnich
aplikaci (primarné samoziejmé pro iPhone, iPad a Android) a cloudy. Vyvojati zbésile hledaji diru na
trhu, kterou jeSté nepokryl Facebook, investofi hledaji nového Marka Zuckerbergera nebo zazracnou
iPhone aplikaci, které se prodaji miliony kopii a v neposledni fadé, co neni v cloudu, je davno
nemoderni... Kolem vSech téchto véci je tu vSeobecny , hype”. Vétsina spolecenskych akci, konferenci
a prezentaci se toci okolo téchto témat. Spole¢nost, kterd vyviji néco ,seriézniho” — napf. reseni pro
sitovou bezpecnost a spravu — tu ma paradoxné v tomto okamZziku ztizenou pozici. Podobnou véc
jsme ovsem tusili a zaméfili jsme se predevsim na prezentaci nasi online sluzby NetHound, nebot ta
je vtéto chvili pfipravena pro masové cloudové nasazeni. Sluzba zde slavi velky Uspéch a i investofi
zde uznavaji, ze na globalnim trhu podobna sluzba naprosto chybi. Ani appliance feseni FlowMon
ADS vyvinuté ve spolupraci sceskou firmou INVEA-TECH, kterd startovala v lJihomoravském
Inovacnim Centru, si vibec nevede Spatné, ale jak fikam, Silicon Valley ted hybe prfedevsim online
distribuce. Je to vcelku logické — pokryt distribu¢né tak obrovskou zemi, jakou jsou Spojené staty, je
netrivialni Ukol na par mésicl ¢i dokonce let. | kdyZ se jednd o unikatni produkt, ktery zde ma jen
minimalni konkurenci, nase americké protéjsky jsou trosku liné se tim zabyvat. Pokryti online sluzbou
vSak pro né muze byt otazkou dnd.

Mame-li tedy néco poradit firmam, které by se programu CzechAccelerator chtéli zdcastnit v dalSich
mésicich nebo se sem vydat na vlastni pést, shrnul bych to asi v téchto péti bodech:

1) Nejezdéte sem s nécim, co je ve stavu vyvoje. Je rozhodné lepsi, kdyZz mate v ruce hotovy
produkt, ktery jiz slavi uspéch alespori na domacim trhu. Vidél jsem nékolik prezentaci
skvélych ndpadd, ale partnefi ¢i investoti radi spolupracuji na nécem, co jiz nékomu skutecné
slouzi a hlavné...nékdo za to plati. To je také dlvod, pro¢ nam zde investofi naslouchaji. Vidi
néco, co se jiz Uspésné prodava v Evropé a vidi tak rediny potencidl pro expanzi.

2) Ptivezte néco, co nikdo jiny neumi. Délate nejlepsi webové stranky na svété? OK, pokracujte
v tom, ale nejezdéte sem. Tady kazdy déla nejlepsi webové stranky. VAs$ projekt musi byt
skute¢né unikatni. Samoziejmé, Ze kaidy ma konkurenci. Musite tedy najit néco, co
konkurence neumi nebo je v tom slaba. Nedélejme si iluze, AdvalCT sice v Evropé konkurenci
nema, ale v USA je nyni zhruba 5 podobnych firem. Zadnd v$ak neni schopnda poskytnout
benefity svych produktl za srovnatelnou cenu, s nasazenim do pUl hodiny nebo dokonce jako
online sluzbu. Najdéte i vy svou niku!

3) Pripravte si prezentace a marketingové materidly dle amerického stylu. Nezacinejte
jakoukoliv prezentaci o tom, jak se jmenuje vase firma, kdy byla zaloZena, co vSechno
délate...nejedete sem prezentovat sebe nebo firmu — jedete sem prezentovat sv{j produkt.
Na to, abyste na néj upoutali pozornost, mate asi minutu (i kdyZ investorska prezentace trva
skoro pul hodiny). Naucte se tzv. ,Elevator pitch”. B€hem vyjeti vytahem do 3. patra musite


http://www.nethound.eu/
http://www.advaict.com/produkty
http://www.advaict.com/produkty

svému protéjsku sdélit, co délate, v ¢em je to unikatni a jaky je potencial na trhu. Timto
uvodte kazdou svou prezentaci, seznameni nebo svou homepage. Vérte, Ze se vam to bude
hodit kdykoliv a kdekoliv... zdaleka nejen ve Statech.

4) , Networkujte“! Tento pro nasince mozna zahadny pojem ma v Silicon Valley velkou tradici.
Zjednodusené feceno se jedna o rozsifovani sité svych kontakt(. Probihaji zde denné akce,
kde mate mozZnost potkat se s lidmi ze svého ¢i jinych obor(. Navic je zde extrémné populdrni
socialni sit LinkedIn, kterd tu slouZi pravé jako platforma pro profesionalni networking. Na
onéch spolecenskych akcich sbirejte vizitky a pak popremyslejte, které pro vds mohou mit
smysl a které bohuzel zfejmé skonci v kosi. Pamatujte, Ze kazdy ¢lovék, na kterého narazite,
jiz mUZe mit velmi dobrou zakladnu svych kontaktl. Vétsina akci je placenych, takze dle
oboru vybirejte ty, které vam skute¢né mohou néco pfinést.

5) Vyvijite pro iPhone, iPad nebo Android? Uz tu mate byt!

Mate-li néjaky konkrétni dotaz ktomuto svérdaznému mistu, nevahejte se na mé obratit
(jakub.vejmola@advaict.com). Pokusim se odpovédét na vSechny e-maily, pfipadné pfipravim
podobny ¢lanek, ktery snad pokryje vSechny vase otdzky.

Preji hodné Uspéchl zahrani¢nimu i domacimu IT businessu!

Ze slunné Kalifornie (mame tu dnes 70°F/21°C) zdravi Jakub Vejmola



